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全勝公司提供2008～2009年全民健保藥品研究分析資料給予公會會員企劃案──教育訓練
1、 主旨：已購買及未購買本資料CD之會員，均可報名參加100年7月7日(星期四)下午3:00在本公會會議室，舉辦「2008～2009全民健保藥品研究分析資料之教育訓練」，請查收。
2、 說明：
台灣藥品市場競爭非常激烈，當公司的主力產品上市之後，必須了解該藥品上市市場及競爭者的成長動態，並充分了解產品及競爭者主要銷售的客戶是醫院或診所以及醫院的屬性、類別，如此才能掌握產品銷售的重要市場及競爭者訊息，達成”知己知彼”、”百戰百勝”的目標。
全勝公司為本公會會員，公司負責人為前IMS總經理陳正宏先生，根據過去專業的訓練及經驗，製作一份2008年~2009年全民健保藥品研究分析的寶貴資料，為服務本公會會員，將給予公會會員優惠價格，並提撥一半的收入贊助公會，以支持公會的正常運作。
3、 內容：
資料製作成CD一片，詳細內容包括如下：
(1)以2009年健保品項金額分析前1000項單方藥品。
(2)以2009年健保品項金額分析前4000項單方藥品，並依成份分類。
(3)以2009年健保品項金額分析前4000項單方藥品，並依藥理分類第一層分類。
(4)以成份名列出健保市場單方藥品前4000品項統計金額。
(5)依單源藥品分類：以Brand Name 列出健保市場單源藥品前4000品項2008年~2009年的統計金額。
(6)依多源藥品分類：以Brand Name 列出健保市場多源藥品前4000品項2008~2009年的統計金額。
(7)依使用科別分類：以Brand Name列出健保市場前1000品項使用在哪些科別的統計金額。
(8)依複方藥品分類：以Brand Name列出在健保市場銷售金額超過50萬台幣的藥品統計金額。
(9)依單方藥品、院所層別、門住診分類：以Brand Name列出健保市場前1000大藥品的統計金額。
(10)依複方藥品、院所層別、門住診分類：以Brand Name列出健保市場前1000大藥品的統計金額。
◎今年特別加入慢性病處方箋釋出至健保特約藥局之資料。
4、 售予對象：凡本公會會員皆有權利選購。
5、 銷售金額：以會員公司為單位，每片購買金額NT$ 10,000元。
               非會員公司，每片購買金額NT$15,000元。
6、 附帶條件：每家公司一片CD，僅提供公司內部之用。請尊重智慧財產權，無任意提供或複製非公司內部之用途。
7、 購買程序：請向公會申請，由公會知會全勝公司，再由全勝公司開立發票、寄貨、收款。
中華民國西藥代理商業同業公會
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